
Anexo 2 
 
LIVROS 
 
Os livros sobre finanças pessoais são ferramentas importantes para que você obtenha mais conhecimento 
e consiga administrar o seu dinheiro com mais inteligência, ajudando a melhorar seu orçamento, ampliando 
o conhecimento sobre o mercado e amenizando o impacto das suas decisões econômicas.  
Existem várias obras de grande reputação que já mudaram a vida de muitas pessoas, conheça algumas: 
 
 

 

 

A PSICOLOGIA FINANCEIRA 
A forma como lidamos com o dinheiro ― finanças pessoais, investimentos, decisões de negócios ― 

costuma ser explicada como um campo puramente matemático, no qual dados e fórmulas nos dizem o 

que fazer. A verdade, porém, é que grandes decisões monetárias não são tomadas diante de uma planilha, 

mas durante jantares com a família e reuniões com os colegas de trabalho. Além disso, cada decisão é um 

reflexo da história pessoal e das dificuldades enfrentadas pelo indivíduo que a tomou. Abordando a gestão 

financeira de maneira inédita, Morgan Housel apresenta casos de sucessos e fracassos que demonstram 

a importância do fator psicológico nas finanças, oferecendo aprendizados para administrar e fazer o 

dinheiro render em busca do maior objetivo de todos nós: a felicidade 
............................................................................................................................................................................. 

PAI RICO PAI POBRE 

Kiyosaki e Lechter dizem que os ricos pensam de forma diferente quando definem palavras simples 
como ativos e riqueza, e como eles financiam seu luxo. Eles definem um ativo como item que 
produza renda (como uma propriedade alugada, ações ou títulos), e um passivo como qualquer coisa que 
produza gastos (como a própria casa ou um veículo – qualquer bem de consumo). 

Ninguém discute o fato de que os ricos compram "ativos-geradores-de-renda". Kiyosaki e Lechter 
argumentam que os pobres compram itens que pouco valem e que eles pensam ser ativos, mas 
claramente não geram renda nenhuma e podem nem ter valor de mercado. 
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CASAIS INTELIGENTES ENRIQUECEM JUNTOS 
Uma das maiores causas de brigas entre os casais são as dificuldades financeiras. Se falta dinheiro para 
pagar as contas, a culpa recai sobre o parceiro esbanjador, que não quer nem saber se tem saldo no banco 
na hora de fazer uma compra. Se sobra dinheiro no fim do mês, em vez de comemorar, o casal pode se 
desentender sobre como investir ou gastar aquela quantia. 

De acordo com o consultor Gustavo Cerbasi, a raiz do problema está na falta de conversa sobre dinheiro. 
Em geral, só se fala sobre o assunto quando a bomba já estourou. E por não discutir a questão a dois, a 
maioria acaba deixando de fazer um orçamento realista, de guardar dinheiro para atingir suas metas e de 
se planejar para manter um bom padrão de vida no futuro. 

Com sugestões válidas para qualquer fase do relacionamento, desde o namoro até as bodas de 
ouro, Casais inteligentes enriquecem juntos aponta diferentes estratégias para formar uma parceria 
inteligente na administração das finanças da família. Ele traz também testes que avaliam a capacidade do 
casal de construir riqueza. 
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FUNDAMENTOS DA PREVIDÊNCIA COMPLEMENTAR 
O guia para compreensão da previdência complementar. Arlete Nese e Fabio Giambiagi relatam, de modo 
profundo e didático, como a Previdência Social nasceu no Brasil e no mundo, bem como a evolução e as 
formas de financiamento dos regimes de aposentadoria. Mais do que alertar as pessoas sobre a 
importância de se preparar para a aposentadoria, Fundamentos da Previdência Complementar – Da 
Administração à Gestão de Investimentos oferece um interessante cardápio para vários públicos, desde 
o estudante até o investidor.  
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